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LLEESS  BBEESSOOIINNSS  DDEE  GGEESSTTIIOONN  DDEESS  PPEETTIITTEESS  EENNTTRREEPPRRIISSEESS  RROOMMAANNDDEESS 

 

Nous remercions les 71 responsables de fiduciaires qui ont bien voulu répondre à notre enquête, 
effectuée par contact téléphonique direct auprès des 400 fiduciaires genevoises  

entre le 1er novembre 2007 et le 29 février 2008. 
 

 
 
 

  
Nous avons souhaité procéder à cette enquête à une période que nous pensons charnière dans 
l’histoire des fiduciaires et des petites entreprises suisses.  
En effet, la révision du Code des Obligations, d’une part met fin à l’obligation de révision pour les 
petites entreprises et d’autre part, requiert désormais le brevet fédéral d’agent fiduciaire ou le 
diplôme fédéral d’expert comptable pour continuer à exercer le métier de réviseur.  
 
Il en résulte que : 
 

• LLeess  ff iidduucciiaaiirreess  ppeerrddeenntt  ddeess  mmaannddaattss  ddee  rréévviissiioonn  pouvant représenter 
jusqu’à 20 % de leur activité.  

• EEnn  ccoonnssééqquueennccee,,  lleess  ff iidduucciiaaii rreess  nnee  ddiissppoosseenntt   pplluuss  ddee  ccee  mmoommeenntt  
ddee  ppaarr ttaaggee  ddeess  ccoonncclluussiioonnss de leur travail de révision, pour pouvoir 
formuler leur conseil en gestion. 

• RRéécciipprrooqquueemmeenntt ,,  lleess  ppeett ii tteess  eenntt rreepprr iisseess  ppeerrddeenntt   ccee  mmoommeenntt   
pprr iivvii llééggiiéé  ddee  pprr iissee  ddee  rreeccuull et de conseil – parfois le seul dans l’année ! 
- que leur prodiguait leur fiduciaire à cette occasion. 

 
Par ailleurs, compte tenu de la pyramide des âges, de nombreuses transmissions de fiduciaires 
avec accompagnement du cédant sont recherchées. Elles risquent désormais de devoir se faire 
sous la contrainte d’une baisse d’activité et d’une distanciation du conseil aux petites entreprises. 
 
Ce contexte défavorable impacte directement la valeur du portefeuille à remettre.  
Nous croyons qu’il y a cependant là une extraordinaire opportunité d’inventer un nouveau service 
pour : 

 
••  SSaatt iissffaaii rree  llee  bbeessooiinn  ddee  ccoonnsseeii ll   eenn  ggeesstt iioonn  ddeess  ppeett ii tteess  eenntt rreepprr iisseess..  
••  VVaalloorr iisseerr   ll ’’ooff ff rree  ddeess  ff iidduucciiaaii rreess  ppoouurr   ccoommppeennsseerr   ccee  mmaannqquuee  àà  

ggaaggnneerr ..  
 

Nous espérons que les résultats de notre enquête serviront à nourrir votre réflexion et votre action 
en faveur du développement de la profession et plus généralement du tissu économique que 
constituent les petites entreprises genevoises et romandes. 

 
 
 
 

 DDoommiinniiqquuee  FFAALLQQUUEE    JJooëëll  RROOCCHHEE  
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Un prévisionnel pour quelles raisons ?

85% des petites entreprises estiment 
leur situation de la façon suivante
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AA  --  CCOOMMMMEENNTT  SSOONNTT  GGEERREEEESS  LLEESS  PPEETTIITTEESS  EENNTTRREEPPRRIISSEESS  ??  

PPRREEVVIISSIIOONNNNEELL        5599%% demandent à leur fiduciaire de calculer leur résultat prévisionnel. 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

PPRREEVVIISSIIOONNNNEELL  AACCTTUUAALLIISSEE  

1155%%    demandent d’actualiser 
leur résultat prévisionnel en fonction 

des factures et devis établis. 

SSIITTUUAATTIIOONN  MMEENNSSUUEELLLLEE  

1155%%    demandent une situation mensuelle. 
 

 

   

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

SSIIMMUULLAATTIIOONN  
 

7788%%    des fiduciaires jugent utile pour les petites entreprises de connaître à l’avance 
l’impact financier de l’embauche de collaborateurs ou de l’acquisition de nouveaux 
équipements 
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Comment se définissent les personnes interrogées ?

 

BB  ––  QQUUII  SSOONNTT  LLEESS  FFIIDDUUCCIIAAIIRREESS  DDEESS  PPEETTIITTEESS  EENNTTRREEPPRRIISSEESS  ??  

 

TTAAIILLLLEE  DDEESS  FFIIDDUUCCIIAAIIRREESS   8800%% ont un effectif de 1 à 5 personnes. 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 

 

OORRIIEENNTTAATTIIOONNSS      7766%% souhaitent développer leur portefeuille de PME <20 salariés. 
Celles qui ne souhaitent pas le développer, évoquent respectivement l’âge de la 
retraite, une inadaptation de leur structure, une surcharge de travail. 
 
 
 
 

LLOOGGIICCIIEELLSS        7799%% des dirigeants citent CRESUS, SAGE, GIT, BILAN, WIN BIZ. 
 
 
 
 

AA  LLAA  QQUUEESSTTIIOONN  

« Que souhaiteriez-vous obtenir des petites entreprises pour faciliter votre travail 
de Fiduciaire ? » 

9911%%  souhaiteraient obtenir plus d’organisation (classement des documents, respect du 
délai, transmission des informations).  
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ESTIMATION DU MONTANT D'UN MANDAT DE SERVICE TOUT COMPRIS

( prévisionel, cahier de bord, analyses devis & factures, 

entretien mensuel de gestion, accès à des solutions d'achat )
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CC  ––  FFOONNTT--EELLLLEESS  DDUU  CCOONNSSEEIILL  EENN  GGEESSTTIIOONN  ((hhoorrss  ccoommppttaabbiilliittéé,,  ffiissccaalliittéé,,  jjuurriiddiiqquuee  &&  ppaaiiee))  ??  

  

  
  

  
5533%% des fiduciaires offrent 
déjà leur service d’expert en 
gestion 
 
 
 

6622%% utilisent Excel 
  
  
  

7700%% souhaiteraient  
un outil approprié 

 
 

 
 

  
  

5533%% jugent utile d’orienter les petites entreprises vers des solutions d’achat adaptées 
auprès de partenaires sélectionnés. 

  
  
6600%% eessttiimmeenntt  ppoouuvvooiirr  aauuggmmeenntteerr  lleeuurrss  rreevveennuuss  aavveecc  uunn  mmaannddaatt  ddee  sseerrvviiccee  ttoouutt  
ccoommpprriiss  
(Prévisionnel, cahier de bord, analyse devis & factures, entretien mensuel de gestion, 
accès à des solutions d’achat adaptées à leur besoin). 

 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Opportunité d'offrir un service de 
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